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PRAKTYKI I PROCEDURY W HANDLU ZAGRANICZNYM 

E/O/I/ST/B2.45b PRACTICE AND PROCEDURES OF INTERNATIONAL TRADE 

J�zyk wykładowy Polski  

Rok akademicki 2024/2025 

 

Kierunek Ekonomia  

w zakresie  - 

Poziom studiów studia pierwszego stopnia 

Profil studiów ogólnoakademicki  

Forma studiów studia stacjonarne  

Semestr / semestry 5 

 

Przynależno[ć do grupy zaj�ć B2. Grupa przedmiotów kierunkowych 

Status przedmiotu Obieralny 

Formy realizacji zaj�ć dydaktycznych, wymiar, 
punkty ECTS  

Forma zaj�ć 

Liczba godzin 

zaj�ć 
dydaktycznych 

Liczba punktów ECTS 

  

2 ECTS   

Konwersatorium  30[h] 

Powiązanie przedmiotu 

z profilem studiów 
związany z prowadzoną działalno[cią naukową  
w dyscyplinie ekonomia i finanse 

 

1,5 ECTS 

z uprawnieniami -------------------------------------------------------------- 
 

 ECTS 

z dyscypliną Ekonomia i finanse 2 ECTS 

Forma nauczania  tradycyjna- zaj�cia zorganizowane w Uczelni 

Wymagania wst�pne Brak wymagań wst�pnych 

 

Jednostka prowadząca  Katedra Biznesu i Finansów Mi�dzynarodowych 

Koordynator Dr Izabela Młynarzewska-Borowiec 

Adres strony internetowej pjo http://weif.uniwersytetradom.pl 

Adres e-mail, telefon koordynatora i.mlynarzewska@urad.edu.pl, 48 361 74 92 
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EFEKTY UCZENIA SI�, TRE[CI PROGRAMOWE, REALIZACJA ZAJ�� DYDAKTYCZNYCH, WERYFIKACJA EFEKTÓW 
UCZENIA SI� 

Cel kształcenia: 

Celem przedmiotu jest zapoznanie studentów z podstawowymi 
zagadnieniami dotyczącymi procedur i praktyk w handlu 

zagranicznym, formami handlu zagranicznego, nawiązaniem 
kontaktów z kontrahentami zagranicznymi, zawieraniem 
transakcji handlowych oraz ich realizacją. 

Tre[ci programowe: 

Tre[ci zaj�ć są powiązane z prowadzonymi badaniami 
naukowymi. 

 

Treś� konwersatorium: 

1) Podstawy handlu zagranicznego- tendencje, formy, 

cechy  

2) Podmioty uczestniczące w handlu zagranicznym- 

charakterystyka  

3) Transakcja w handlu zagranicznym-  przygotowanie i 

realizacja  transakcji eksportowej i importowej 

4) Kontrakt i jego rodzaje 

5) Mi�dzynarodowe zwyczaje, uzanse  i formuły handlowe 
Incoterms2020 

6) Oferta, kontroferta, zapytanie ofertowe, prosta forma 

kontraktu  

7) Wybrane zagadnienia zakresu praktyk w handlu 

zagranicznym: 

-Formy płatno[ci w handlu zagranicznym 

-Cła i procedury celne; Unijny Kodeks Celny 

-Transport i spedycja w obrocie mi�dzynarodowym 

-Rodzaje ryzyka i ubezpieczenie w handlu zagranicznym 

-Dokumenty w handlu zagranicznymi i ich 

charakterystyka 

 

Metody dydaktyczne (kształcenia): 

wykład z wykorzystaniem technik multimedialnych  
metoda projektów (cz�[ć zaj�ć realizowana w pracowni 
komputerowej z dost�pem do Internetu ) 

analiza przypadków 

Rygor zaliczenia, kryteria oceny osiągni�tych 
efektów uczenia si�,  sposób obliczania oceny 
końcowej: 

Warunkiem zaliczenia przedmiotu jest osiągni�cie wszystkich 
wymaganych efektów uczenia si� okre[lonych dla  przedmiotu. 
 

Ocena końcowa z konwersatorium wyliczana na podstawie 
[redniej ważonej pozytywnych ocen uzyskanych przez Studenta z 
projektu (50%), testu pisemnego* (40%) i aktywno[ci na zaj�ciach 
(10%). Ocena wystawiona zgodnie z zasadą: 
[rednia ważona poniżej 3,0- niedostateczny (2) 

3,0 -3,3 – dostateczny (3) 

3,4 -3,7 – dostateczny plus (3,5) 

3,8 -4,3 – dobry (4) 

4,4 -4,7 – dobry plus (4,5) 

4,8-5,0 – bardzo dobry (5) 

 

*Ocena z testu pisemnego wystawiona zgodnie z zasadą: 
50% i mniej możliwej do uzyskania liczby punktów – 

niedostateczny (2) 

51-60% – dostateczny (3) 

61-70% – dostateczny plus (3,5) 

71-80% – dobry (4) 

81-90% – dobry plus (4,5) 

91-100% – bardzo dobry (5) 
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Szczegółowe zasady oraz uprawnienia studentów ze szczególnymi 
potrzebami, w tym: z niepełnosprawno[cią i przewlekle chorych 
w zakresie uczestniczenia, przeprowadzania zaliczeń i egzaminów 
są okre[lone w: Regulaminie studiów, Zasadach studiowania, 

Procedurze zapewnienia dost�pno[ci procesu kształcenia 
studentom ze szczególnymi potrzebami, w tym: z 
niepełnosprawno[cią i przewlekle chorych. 

 

 

Efekty uczenia si� dla przedmiotu w odniesieniu do efektów kierunkowych i formy 
zaj�ć 

Metody weryfikacji efektów 
uczenia si� 

Numer 

efektu 

uczenia 

si�  

Opis efektów uczenia si� dla 
przedmiotu (PEU) 

Student, który zaliczył przedmiot 

(W) zna i rozumie/ (U) potrafi /(K) jest 

gotów do: 

Kierunkowy 

efekt uczenia 

si� 

(KEU) 

Forma  zaj�ć  
Forma 

weryfikacji  

(zaliczeń) 

Metody 

sprawdzania  

i oceny 

W1 

Zna i rozumie podstawowe poj�cia i 
terminy z zakresu handlu zagranicznego,  

jego form, podmiotów, organizacji i 
procedur 

K_W09 konwersatorium 
zaliczenie 

na ocen� 

Test 

pisemny 

W2 

Zna i rozumie przebieg transakcji 

handlowej i jej elementy, formuły i 

uzanse handlowe oraz zasady 

sporządzania kontraktu w handlu 
zagranicznym 

K_W04 konwersatorium 
zaliczenie 

na ocen� 

Test 

pisemny 

U1 
Potrafi sporządzić podstawowe 
dokumenty handlowe 

K_U06 konwersatorium 
zaliczenia 

na ocen� 
projekt 

U2 

Potrafi przygotować prac� pisemną 
dotyczącą wybranych zagadnień z 
zakresu aktualnych procedur i praktyk w 

handlu zagranicznym oraz 

zaprezentować jej główne elementy i 
wnioski podczas zaj�ć 

K_U07 konwersatorium 
zaliczenia 

na ocen� 
projekt 

K1 

Jest gotów [ledzić na bieżąco zmiany w 
zakresie procedur i praktyk w handlu 

zagranicznym  

K_K01 konwersatorium 
zaliczenia 

na ocen� 

Aktywno[ć 
podczas zaj�ć 

 

Literatura i pomoce naukowe 

Literatura podstawowa: 

1) J. Rymarczyk , Handel zagraniczny. Organizacja i technika, Wyd. 6, PWE, Warszawa 2020 (dodruk) 

2) UE (2024), Rozporządzenie Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) Nr 952/2013 z dnia 9.10. 2013r. 
ustanawiające unijny kodeks celny (wersja przekształcona), Dz.U.L.269 z 10.10. 2013, s.1 z pó{n. zm.  
https://eur-lex.europa.eu/legal-content/PL/TXT/PDF/?uri=CELEX:02013R0952-20221212 

3) ICC (2024), Free INCOTERMS 2020 introduction (otwarty dost�p) 
https://2go.iccwbo.org/catalogsearch/tags/incoterms;  https://iccwbo.org/resources-for-business/incoterms-

rules/incoterms-2020/ 

 

Literatura uzupełniająca: 
1) A.X. Fellmeth, Introduction to International Business Transactions, Edward Elgar Publishing, 2020 

2) R. R. Ludwikowski, Handel mi�dzynarodowy z testami online, Wydanie: 4,  CH. Beck, 2019 (cz�[ć I, II i III) 
3) M. Gorynia, Przedsi�biorstwo w biznesie mi�dzynarodowym, PWN, Warszawa 2021 (cz�[ć V i VI) 

4) J. Rymarczyk, Biznes mi�dzynarodowy, PWE, Warszawa 2020 (e- book) (rozdział 7, 10, 15)  
 

Szczegółowy wykaz dodatkowych {ródeł i pomocy naukowych na pierwszych zaj�ciach podaje prowadzący . 
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Nakład pracy studenta potrzebny do osiągni�cia zakładanych efektów uczenia si� – bilans punktów ECTS 

Udział w zaj�ciach, aktywno[ć 

Obciążenie studenta [h] 

Inne godz. 

kontaktowe  

(IGK) 

Zaj�cia bez 
nauczyciela-

praca własna 
studenta  

(ZBN) 

Zaj�cia 
dydaktyczne 

Udział w wykładach/konwersatoriach X X 30[h] 

Udział w ćwiczeniach/laboratorium X X X 

Udział w konsultacjach 2[h] X X 

Przygotowanie do wykładów/ćwicz 

Przygotowanie do zaliczenia/egzaminu 
X 18[h] X 

Sumaryczne obciążenie pracą studenta 2[h]/ 0,1ECTS 18 [h]/ 0,7 ECTS 30[h]/1,2ECTS 

Punkty ECTS za przedmiot 50[h] / 2ECTS 

 

Informacje dodatkowe, uwagi 

 

W przypadku studentów ze szczególnymi potrzebami, w tym: z niepełnosprawno[cią, przewlekle chorych, okre[lone 
powyżej (w karcie) metody i formy weryfikacji efektów uczenia si� dostosowuje si� odpowiednio do  indywidualnych 
potrzeb tych studentów. 
 

 

 

 

 


